
 

Contrattualistica internazionale e  
condizioni generali di vendita  

 

 Roma, 4 dicembre  2012    Incubatore ITech Bic Lazio 
Ore 9,30     Via Giacomo Peroni, 442-444 
   
                                                                                                               

 
 

PROGRAMMA 
A cura di Andrea Aguiari 

 
 
 

h. 9.30 Registrazione 
  
h. 9.45 Saluti di benvenuto 
 
 
h. 10.00 Concetti introduttivi 
            -Perché fare un contratto 
            -Negoziazione, contrattazione e vendita di prodotti a clienti di diversi mercati 
 
 
h.10.30 Gli aspetti contrattualistica e giuridici: il sistema di Common Law e Civil Law 
 Le linee guida per negoziare un contratto internazionale 
 I criteri per redigere un buon contratto 
 La legge applicabile ai contratti internazionali: le Convenzioni internazionali 
 Modi di risoluzione delle controversie: i fori competenti e gli arbitrati internazionali 
 Le principali clausole contrattuali 
 Gli elementi di un contratto internazionale di compravendita 
  I contratti internazionali di joint venture 
 La tutela internazionale dei brevetti, marchi e design 
 Focus sulle norme contrattuali di alcuni paesi target     
  
  
h. 13.00   Q. & A. 
  
h. 13.30  Chiusura dei lavori 
 

 

Workshop 
IntFormatevi 
Percorsi per l’Orientamento e 
l’Internazionalizzazione delle Piccole e Medie 
Imprese del Lazio 

In collaborazione con 

Segreteria organizzativa: 
SprintLazio 
(t). 06-84568266   (f). 06-84568217 
(e). sprintlazio@agenziasviluppolazio.it 
(w) www.sprintlazio.it 


