Federlazio. Si punta a un’alleanza a 15 con la formalizzazione dell’intesa

Manutenzione aeronautica,
nove imprese fanno rete

Previste agevolazioni fiscali e incremento del fatturato
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Una rete di una quindi-
cinaimprese, soprattutto la-
ziali, operanti nel settore
della manutenzione aero-
nautica. Da attivare formal-
mente entro il primo trime-
stre 2012, conl'obiettivo di ri-
durre i costi, incrementare
gli ordini esviluppare un fat-
turato di 30-40 milioni en-
tro un anno dall’avvio. E
I'obiettivo al quale sta lavo-
rando la sezione Aerospa-
zio e Difesa di Federlazio,
guidata da Silvio Rossigno-
li, presidente dell’Aero
Sekurspadi Aprilia (200 ad-
detti e 28 milioni di fattura-
to, oltre 2 milioni dei quali
dalla manutenzione aero-
nautica civile - Meridiana e
Alitaliatraiprincipaliclien-
t1). Con un occhio alle op-
portunita offerte dal merca-
tointernazionale, caratteriz-
zato, nonostante lacrisi eco-
nomica, da una crescita del
45% del traffico aereo nel
2010 e da un incremento di
circail 59 del fatturato del-
le imprese attive nella ma-
nutenzione (in gergo Mro -

mantainance, repair and
overhaul: un settore che ve-
denel Laziocircai50impre-
se attive peruntotale di 3mi-
laaddetti).

I numeri, del resto, parla-
no chiaro.Il 579% dellamanu-
tenzione pesante, il792. del-
lamanutenzione dei motori
e 1’8396 di quella delle com-
ponenti & affidato ormai in
«outsourcing» dalla grandi
compagnie aeree. « Queste
ultime, a partire da Alitalia,
hanno esternalizzato pro-
gressivamente 1'Mro, con
competenze sempre pil
frammentate sul territorio -
dice Rossignoli -. Ma a fron-
tediuntrafficoaereoincon-
tinua espansione, conunau-

mento delle richieste di ma-
nutenzione e revisione, bi-
sogna fare squadra per ri-
durreicostieintercettare la
domanda dei grandi opera-
tori, soprattutto per quanto
riguarda gli aerei di linea
provenienti da Africa, Me-
dioriente e sud Europax.
Un mercato da catturare
non piticonun’offertasingo-
la,macollettiva. Con'ambi-
zione di lavorare non solo
per le grandi compagnie ma
anche, in subappalto, per
tuttiimaggiori operatori in-
ternazionali attivi nel setto-
re dell'Mro, da Air France a
Lufthansa Technik,aSrTe-
chnics.

Di qui il progetto di una
rete di imprese del settore
della manutenzione aero-
nautica. Sfruttando le op-
portunita offerte dalla Re-
gione per facilitare 'aggre-
gazione delle aziende conil
«contratto direte», attraver-
soattivita di consulenza,ac-
compagnamento e tutorag-
gio, in collaborazione con
Bic Lazio, che ha gia realiz-
zato un’analisi di fattibilita,
suinput di Federlazio.

«Finoraabbiamo aggrega-
to nove imprese e due ate-
nei romani, La Sapienza e
Roma Tre - spiega Rossigno-
li - avviando una collabora-
zione di fatto a partire da
meta 2011. Ma quando sara
formalizzato il contratto di
rete, auspicabilmente entro
il primo trimestre 2012, le 15
aziende che contiamo di
coinvolgere, inclusi magari
due grandi player della ma-
nutenzione come Atitech e
Ams, potranno godere di
agevolazioni fiscali e di una
migliore ripartizione co-
sti/ricavi. Oltre al fatto che
tutti gli imprenditori coin-
volti saranno pit garantiti,
perché lavoreranno con il
valore aggiunto dellarete».

L’obiettivo ¢ centrare, en-
tro un anno, il traguardo di
«30-40 milioni di fatturato
da parte delle imprese della
rete, rispetto alla decina at-
tuali». Con la convinzione
di strutturare il funziona-
mento dellarete su tre prin-
cipali assi strategici: forma-
zione, certificazione e inter-
nazionalizzazione.
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