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Basilea 2 e soprattutto
l'attuale situazione econo-
mico-finanziaria, hanno
determinato per le pmi una
maggiore difficolta nell’ac-
cesso al credito.

Cid comporta per le impre-
se meno redditizie la grande
difficolta di accesso al cre-
dito scaricando il problema
dell’approvvigionamento
finanziario all'imprenditore
che potra trovare un even-
tuale appoggio nelle banche
minori e nei Confidi.

In tale contesto emerge
in tutta la sua rilevanza il
ruolo che i Confidi, prestan-
do garanzie valide ai fini
della mitigazione del rischio
di eredito- potranno svolge-
re per attenuare i possibili
effetti negativi del nuovo
regime.

La trasformazione dei
Confidi in intermediari creditizi vi-
gilati specializzati nella concessione
di garanzie (art. 107 del Testo unico
banecario) efo in banche di garanzia
sta portando indubbi benefici sotto il
profilo del trattamento prudenziale
dei crediti da essi garantiti, in quan-
to la maggior solidita patrimoniale e

LEVOLUZIONE DEL MERCATO CREDITIZIO

resce il ruolo dei Confidi. Sempre piu simili a intermediari

Un esempio

Garanzia CONFIDI

Erogazione
di un mutuo a 10 anni
di 1.000.000 euro

attendibilita professionale dei Confidi
stessi aumenta l'effetto di mitigazio-
ne del rischio determinato dalla loro
garanzia.

Condizione indispensabile per otte-
nere questo beneficio & il rafforzamen-
to strutturale e patrimoniale di Confi-
di e, soprattutto, il miglioramento dei

Aumento cap. sociale
sottoscritto

e deliberato
di 1.000.000 euro

loro modelli gestionali e valutativi.
In questo contesto i Confidi non solo
potranno svolgere un ruolo di messa
a disposizione del loro rating alle im-
prese consorziate, ma essere esperti
esterni degli istituti banecari nelle
elaborazioni di analisi finanziarie
adeguate alle piccole e medie imprese

(preistruttoria, controllo dei
rischi e gestione del conten-
zioso).

Le banche di garanzia
sono una possibile «<mutazio-
ne» evolutiva degli attuali
confidi, oggi posti davanti ad
un bivio. Attraverso fusioni
possono dar vita a soggetti
dall’assetto patrimoniale
piit solido, quali le banche
di garanzia.

C’e perd il rischio che la
concentrazione tra enti vada
a scapito della presenza lo-
cale. L'attivita dei confidi
locali pud essere riconverti-
ta, come sopra detto, verso
la prestazione di servizi di
consulenza, nella forma del
business office.

I due soggetti chiaramen-
te interagiscono: i business
office possono essere visti
come la rete di contatto con
il mercato delle banche di garanzia;
le imprese interagiscono con i busi-
ness office; le banche trasferiscono il
rischio sulle banche di garanzia che
a loro volta si avvalgono di nuovi ca-
nali di trasferimento nei confronti di

soggetti pubblici o privati.




