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Le Pmi internazionalizzate.
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che puntano ai mercati esteri
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Centomila start up cercano alleati

In tre anni nel Lazio nate migliaia di aziende - Cresce la spinta alavorare in filiera
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1 Start up laziali in salute,
nonostante la crisi che ne ha
rallentato la crescita nell'ulti-
mo anno. Oltre 101mila azien-
de che trail 2008 e il 2010 han-
10 MOSso 1 primi passi nei set-
tori pitt diversi dell'economia
regionale, dal commercio
all'let, passando perl'ediliziae
l'impiantistica. Viaggiano in
controtendenza rispetto al re-
sto d'Ttalia, come emerge dal
rapporto Creaimpresa 2011, re-
alizzato da Bic Lazio e dall'isti-
tuto di ricerca Met (Monito-
raggio, economia, territorio).
Aziende che, nonostanteunca-
lo di natalita nel 2010 rispetto
ai due anni precedenti, deter-
minato dalla crisi (solo il 15,206
deltotale,15.503, mentrene era-
no nate oltre 48.400 nel 2008 e
38mila nel 2009) godono di
buona salute, anche se hanno

problemidiinternazionalizza-
zione. E, soprattutto, comincia-
no a fare un uso massiccio del-
lacollaborazione "inrete".
«Queste aziende - spiega
Luigi Campitelli, direttore di
Bic Lazio, Luigi Campitelli -
rappresentano una riserva di
energia del sistema. Sono la
cartinadi tornasole della vita-
lita di un tessuto economico e
imprenditoriale che si & com-
pletamente trasformato ri-

spetto a due decenni fa». Il
rapporto, realizzato attraver-
so interviste alle aziende, de-
scriveunaregionenella quale
commercio, alberghi e servizi
alla persona sono le categorie
dove si concentra il maggior
numerodistart up: insieme so-
nooltre s8mila. Seguonoiset-
toridell'ediliziaedell'impian-
tistica (poco piu di 20mila) e
dei servizi alle imprese, circa
13mila. «Abbiamo notato —

Luigi
Campitelli
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Cartinadi tornasole. Queste
aziende rappresentanouna
riservadienergia del sistema.
Danno la misura della vitalita
del tessutoeconomico

Raffele
Brancati
PRESIDENTE

Grandi potenzialita. Abbiamo
rilevatoche lestartupsono
tantissimeecheanche inanni
dicrisi presentano capacita di
straordinariointeresse

spiega il presidente di Met,
Raffaele Brancati- che queste
imprese sono tantissime an-
chein anni di crisi e presenta-
no potenzialita di straordina-
rio interessex.

La dimensione media delle
startuplazialié dipocoinferio-
re ai tre addetti (2,8) e, in linea
di massima, aregime leimpre-
se pensano diaumentare il nu-
mero di addetti nei prossimi
anni. Leimprese di maggiori di-
mensioni sono quelle attive
nell’ambito del manifatturie-
ro,dell'lct-servizisocio-cultu-
rali e dell'edilizia impiantisti-
ca, con una media di almeno
cinque dipendenti.

Quasi tutte queste attivita
hanno, pero, una dimensione
locale:ils7,9% guardaall'inter-
no del proprio Comune, il
29,80 nella regione, appenail
10,8% anche in altre regioni.
Quelle che puntano sull’este-

1o, poi, sono appena I'15 per
cento. Sono il manifatturiero, i
servizialleimprese el'Tctiset-
tori pilt votatiall'internaziona-
lizzazione.

L'origine dell'attivita € qua-
si sempre legata a precedenti
esperienze nel settore. Sono
pochi quelli che rischiano da
zero: il 46,390 delle start up, in-
fatti, & partito dauna preceden-
te esperienza di un lavoratore
dipendente. La maggioranza
delleimprese intervistate ritie-
ne che il suo stato di salute sia
"né negativo né positivo"
(48,3% ) o "abbastanza positi-
vo" (32,0%),soloil 14% si trova
ad affrontare un passaggio ne-
gativo. Isettori pitl insofferen-
za sono il manifatturiero (il
30% circahavalutatoil suosta-
to abbastanza negativo o criti-
co) e ledilizia impiantistica,
dove circa il 15% delle start up
intervistate ha indicato uno

52

Occupati nel manifatturiero.
Numero medio di addetti
nelle start up laziali

21,7%

Aziende difamiglia. La quota
dititolari che ha proseguito
un'attivita familiare

= =
32,6%
In salute. Quota di aziende
che definisce il suostato

abbastanza positivo

stato di salute critico o abba:
stanzanegativo.

Interessante la frequenz:
conlaqualele aziendesimetto:
noinrete. Nell'ambitodellein:
dagine sono stati distintii rap-
porti strategici in relazioni d
fornitura (rete semplice) e re-
lazioni pitt complesse quali ac
esempio gliaccordiper la pro-
duzione, lo sviluppo e lacom:
mercializzazione (rete com
plessa). La grande maggioran-
za delle start up appartiene ac
unarete, il58,4% haindicato d:
appartenere ad una rete sem-
pliceedil1z 9 ad unaretecom:
plessa. Queste ultime hannc
ancoraqualche problemaad at-
tecchire. Dice ancora Campi-
telli: «Sulle reti di base ¢'& un:
qualita dell'offertadichiforni-
sce servizi di consulenza giZ
elevata; sulle reti complesse
c’¢ invece il problema di co:
struire modelli di interventc
che siano fatti su misura delle
piccole. Quindi i "service pro:
vider" devono adattare l'offer-
ta alle esigenze della doman:
da.Esonosoprattuttoisogget:
ti pubblici a poter svolgere
questa funzione».
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